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Advertencia del traductor
He procurado en esta traduccion acomodar lo mejor que me ha sido



posible a nuestro lenguaje usual los términos técninos de la ciencia,
apartandome alguna vez de las locuciones tomadas del francés, demasiado
servilmente, en mi concepto, por nuestros economistas modernos. El
lenguaje técnico de la Economia politica se ha formado en Inglaterra 'y en
Francia, es cierto, y de esta ultima le hemos tomado nosotros; pero no me
parece esto razon bastante para que al trasladar las voces a nuestra

lengua las dejemos en francés teniendo voces castellanas, corrientes y
expresivas, con que traducirlas exactamente. Por mas admitido que esté
decir «la oferta y la demanda» (I'offre et la demande), creo muy

preferible decir, como digo yo, «la oferta y el pedido», Porque demanda en
castellano no significa lo que aqui se quiere expresar. Ninguno de

nuestros comerciantes ha dicho jamas: «\Voy a hacer una demanda de lienzos
a la Corufia, de harinas a Santander», etc., sino: «\Voy a hacer un pedido
de lienzos», etc. Hacer un pedido es locucion corriente; la voz demanda no
es aplicable a esa idea en ninguna de sus numerosas acepciones. Lo mismo
diré de la excesiva extension que se ha dado a la voz salario (salaire),
porque en francés la tiene efectivamente: entre nosotros, en el lenguaje
usual, sélo reciben salario los criados de servicio; para los demas

estados y profesiones tenemos distintos términos, y sobre todo el genérico
y muy significativo de retribucién, propuesto por M. Rossi. Llamar
concurrencia en comercio y en industria a lo que los franceses llaman
concurrence, en la acepcion de pugna entre dos 0 mas productores, es
olvidarse de que tenemos el hermoso y expresivo vocablo de competencia,
que es el competition de los ingleses.

Basta con lo dicho: el lector advertira en esta obrita algunas otras
ligeras innovaciones que me he atrevido a adaptar en nuestro naciente
lenguaje econdmico. La claridad en los términos es el primer elemento de
la claridad en las ideas, y una condicion esencial para que éstas lleguen
a popularizarse.

Eugenio de Ochoa

Prefacio de la primera edicion

De quince a veinte afos hace que se han dado a luz los tratados de
Economia politica méas justamente apreciados que poseemos, desde entonces,
aunque las preocupaciones de la escuela proteccionista y las vagas
esperanzas del socialismo han adquirido mas dominio sobre las cabezas que
los solidos argumentos de la ciencia, como se han publicado trabajos de un
mérito eminente(1), como se han sucedido acontecimientos politicos e
industriales totalmente imprevistos, se han ventilado numerosas
cuestiones, se han efectuado nuevos fendmenos econémicos y se han hecho
grandes experimentos, hanse podido verificar en mayor escala las leyes
inmutables de la produccién y del consumo de las riquezas. Tal vez después
de haber rendido tanto culto a los afiejos errores de la balanza del
comercio; después de haber desconocido tanto el principio de poblacién, y
de haber contado tanto con las virtudes de no sé cuantas panaceas
diferentes, se experimentard, en fin, la necesidad de hacer estudiar a la
juventud los principios de una ciencia que utiliza los trechos de la
ESTADISTICA, se aprovecha de las observaciones de la HISTORIA y de la
GEOGRAFIA, guia mas que otra alguna a la ADMINISTRACION de los Estados,



indica las verdaderas teorias del COMERCIO y de la INDUSTRIA de la
naciones, de una ciencia indispensable a la edad madura, encargada de
pedir o de hacer leyes sobre los intereses publicos y privados, y cuya
primera obligacion deberia ser no desconocer las de la naturaleza y la
razon.

Estudiando la Economia politica, y mas adelante, profesandola, me ha
parecido que algunos de los autores que se han propuesto vulgarizar los
elementos o los principios de esta ciencia se han dejado llevar mas de lo
justo del deseo de publicar, con harto exclusivismo, los elementos y los
principios de su economia politica. Yo he procurado evitar este grave
inconveniente y no ofrecer a mis lectores mas que la exposicion y la
demostracion de las doctrinas mas generalmente admitidas, he querido
escribir, si me es licito explicarme asi, la gramatica de la ciencia,
apoyandome en la opinidn de los mejores autores, a quienes he hallado
concordes més frecuentemente de lo que creen los que los critican sin
haberlos leido.

He puesto todo mi conato en que este Compendio se distinga de los
demas por definiciones escogidas, por el buen orden en las materias, por
el enlace de las proposiciones aceptadas y de los problemas no resueltos,
por la claridad y exactitud de las demostraciones y la sobriedad en los
hechos y en las cifras; en fin, me he esforzado por conservarme en la
ortodoxia cientifica. Sin embargo, el tratadito elemental, que presento al
publico tiene Unicamente por objeto ensefiar a los jovenes a leer los
libros de los maestros y a escuchar con aprovechamiento sus lecciones. No
tiene mas pretension que la que indica su titulo; esta destinado a servir
de primera lectura a los que han oido hablar de la ciencia en bien o en
mal, y quieren formarse una idea clara de las cuestiones que forman parte
de su patrimonio, a fin de leer luego con fruto las obras para cuya
inteligencia se necesita tener una preparacion, sin la cual es muy
expuesto dejarse extraviar.

Como he procurado mas bien esclarecer que innovar, unas veces he
tomado en mis modelos frases textuales, y otras he analizado, comparado o
concertado numerosos pasajes de escritos diversos para adaptarlos a las
proporciones de mi obra.

Algunos capitulos estan tomados de un solo autor, en otros he
combinado dos o mas autoridades; en todos he introducido el método, la
forma y los complementos que me han parecido convenientes para un tratado
elemental, y de los que, por consiguiente, soy unico responsable.

Los escritos que principalmente me han servido de norma son las de
QUESNAY, TURGOT, ADAM SMITH, MALTHUS, RICARDO, J. B. SAY y M.

ROSSI.
Tambien advertira el lector en mi obra sefiales del uso que alguna vez he
hecho, ademas, de los libros publicados por otros economistas franceses y
extranjeros.

Parte primera
Produccion de la riqueza.



Seccion |

Nociones elementales y andlisis de la produccion.

Capitulo 1

Nociones preliminares.

I. Definicién de la Economia politica y de la riqueza. -11. Nociones
elementales sobre la utilidad y el valor. -111. Nociones elementales sobre
los cambios y la moneda.

8. |. Definicion de la Economia politica y de la riqueza.

1. LA ECONOMIA SOCIAL O CIENCIA SOCIAL considera las leyes que
presiden al desarrollo de las sociedades humanas e investiga los medios de
hacer a éstas felices y poderosas; comprendo sobre todo, entre otras
ciencias morales y politicas, la ECONOMIA POLITICA o simplemente la
ECONOMIA, es decir, la ciencia de la riqueza, cuyo objeto es determinar de
qué modo se produce y debe producirse la riqueza, y cOmo se reparte y
consume en el interés de la sociedad entera(2).

2. Se entiendo por riqueza, riquezas o bienes, todo lo que sirve para
satisfacer nuestras necesidades y nuestros placeres materiales o0 morales.

Hay dos clases de riquezas: las riquezas naturales y las riquezas
artificiales o sociales. (J. B. Say.)

3. La naturaleza da gratuitamente y con profusion las riquezas
naturales: el aire, la luz, el agua, la fuerza expansiva del vapor, etc.

4. Las riquezas artificiales o sociales son el fruto de una reunion
de medios que no son gratuitos, y se obtienen con trabajos, economias y
sacrificios; tales son, por ejemplo, los alimentos, los vestidos, las
casas, etc. Para disfrutar de estas cosas, necesitamos haberlas creado u
obtenido cambiandolas por otros bienes.

Aunque la riqueza producida no debe ocupar exclusivamente la atencion
del economista, constituye, no obstante, el objeto principal de la

ciencia.

5. El goce y la posesion exclusivos de estas riquezas artificiales o
producidas constituyen el derecho de propiedad reconocido y garantido por
la sociedad.

Las tierras cultivables, que son riquezas naturales, se comprenden en
las riquezas sociales, porque ciertos hombres se las han apropiado con
exclusion de todos los demas; o mismo sucede con un manantial, un salto o
una corriente de agua, que pueden servir para algo. Parece, a primera
vista, que el derecho del propietario es una injusticia; pero la
experiencia de los pueblos demuestra que un terreno, por ejemplo,
convertido en propiedad, suministra, aun a los mismos a quienes no
pertenece, mas medios de subsistencia que los que proporcionaria si
careciese de duefio, o a lo menos de poseedor.

8. Il. Nociones elementales de la utilidad y del valor.

6. Las riquezas se aprecian, se miden, por medio de su valor.

7. Lo que constituye ante todo el valor de las cosas es su utilidad;
y las cosas son Utiles cuando sirven para satisfacer nuestras necesidades
0 nuestros placeres.

8. La utilidad, fuente primera del valor, puede ser directa e



indirecta. Es directa cuando estriba en la posibilidad de una aplicacion
inmediata de las cosas a la satisfaccion de nuestras necesidades; tal es

el valor de un pan para el hombre que tiene necesidad de comer. La
utilidad es indirecta en las cosas que no son mas que un medio de
proporcionarnos lo que sirve para satisfacer necesidades que ellas por si
mismas no pueden satisfacer. Un hombre posee dos pedazos de pan; con el
uno sacia su hambre, y ésta es la utilidad directa; con el otro adquiere

en cambio un liquido para apagar su sed, y ésta es la utilidad indirecta.

9. Adan Smith ha denominado valor en uso o valor usual al que procede
de la utilidad directa, al que satisface inmediatamente nuestras
necesidades; y valor en cambio al que procede de la segunda, o sea al que
nos proporciona, por medio del trueque, las cosas que satisfacen
inmediatamente nuestras necesidades.

10. El valor no es, pues, mas que la expresion de una relacion entre
nuestras necesidades y las cosas que constituyen la riqueza; asi, valor y
riqueza, sin ser sinbnimos, son dos expresiones necesariamente
correlativas.

11. En todas las riquezas naturales o productos que satisfacen
nuestras necesidades, M. Rossi distingue: 1.°, las cosas que no tienen mas
que el valor en uso: el aire, por ejemplo, es Util, pero no se vende; 2.°,
las cosas que tienen el valor en uso y el valor en cambio, como la mayor
parte de los productos; 3.°, las que, después de haber estado dotadas de
valor en uso y de valor en cambio, pierden de nuevo la calidad de cosas
cambiables para conservar exclusivamente su valor en uso; tales son, en
general, los objetos de nuestro consumo.

12. Una circunstancia que da més valor en cambio a una cosa que lo
tiene también en uso, es la de producirse de un modo limitado, o lo que es
lo mismo, la de no estar a disposicion de todo el mundo. El aire es util,
pero no tiene valor en cambio o cambiable, porque cada cual lo respira en
general segun sus necesidades. El agua del Sena, en Paris, esta también a
la disposicion de todo el mundo; pero como es preciso ir a buscarla, y
hacer para esto un sacrificio o tomarse un trabajo, la mayor parte de los
vecinos consienten en pagarla: el agua tiene, pues, en Paris, un valor en
cambio. Tenia un valor natural, como el aire; el aguador le ha dado una
utilidad, o més bien, un valor nuevo, el valor en cambio. Por esto J. B.
Say reconoce dos utilidades, la utilidad natural y la utilidad dada.

13. De lo dicho se deduce que el valor tiene dos origenes: 1.°, la
utilidad de las cosas; 2.°, la dificultad mayor o0 menor de obtenerlas; y
podemos decir con Genovesi: «Las Unicas cosas que no tienen valor son
aquellas que no satisfacen nuestras necesidades, o las que, aunque las
satisfagan, abundan tanto que nadie absolutamente carece de ellas.»

8. I11. Nociones elementales de los cambios y la moneda.

I11. En una sociedad industrialmente constituida, como la que existe
en todos los paises que estan mas o menos civilizados, nadie crea todos
los productos de que tiene necesidad; de aqui la precision de comerciar o
de cambiar lo que cada cual produce en un solo género o en algunos,
después de satisfechas sus propias necesidades, por todos los demaés



objetos necesarios.

Pero este cambio directo es casi siempre imposible; un librero, por
ejemplo, que no tiene mas que libros, no puede pagar a su panadero, a su
zapatero, etc., con libros. Por fortuna, hay en la sociedad actual una
mercancia excepcional, privilegiada, llamada la moneda, que los
compradores de libros dan al librero, y que éste a su vez da a los que le
venden a él los géneros que necesita.

15. De la naturaleza de esta mercancia intermedia, que todo el mundo
acepta por los motivos que mas adelante expondremos, resulta que no
vendemos mas que para comprar. Cuando vendemos, es decir, cuando cambiamos
un objeto por una cantidad de numerario, es para comprar con él alguna
otra cosa; si trasmitirnos aquella suma a otra persona, esa persona la
empleara en una compra cualquiera; si la fundimos, podemos decir que hemos
comprado una barra de metal, etc. Una venta, no es, pues, mas que la mitad
de un cambio, lo mismo que una compra: de modo que para que exista
realmente un cambio es preciso vender y comprar.

16. Lo que importa a nuestros intereses es el valor de un producto
representado en otros productos, y no solamente la relacion que éstos
pueden tener con el dinero. Veremos, en efecto, y a mayor abundamiento es
facil comprender que, si el dinero abunda, esta barato, y el labrador
recibe mayor cantidad de él en cambio de su trigo; pero también al mismo
tiempo tiene que dar mayor cantidad de dinero en pago de los géneros que
compra para su consumo; al paso que si el trigo llega a valer mas 0 menos
relativamente a los otros productos, el labrador con su trigo obtiene
mayor 0 menor cantidad de éstos.

Lo que interesa, pues, al labrador es el valor del trigo y no el del
dinero. Si la América no hubiese contenido numerosas minas de plata y oro,
estos dos metales serian mucho mas raros, pero las riquezas del mundo
serian las mismas. Si, por ejemplo, hubiese la mitad menos de numerario,
el labrador no sacaria de la venta de su trigo mas que la mitad menos de
metalico; todos los demas productos valdrian igualmente una mitad menos de
lo que valen ahora. Los valores, en general, serian los mismos, aunque
representados por menos numeros; el caudal de un hombre que tiene un
millar de pesos de renta, no es menor que el de otro que tiene de renta
veinte mil reales.

17. Muchas veces se han desconocido en el mundo estos principios tan
obvios y tan sencillos. Mucha sangre se ha derramado por acumular en un
pais, con preferencia a otro, los metales preciosos; y sin embargo, ¢qué
se ha conseguido, aglomerandolos, mas que engrosar las cifras de todos los
inventarios? Lo repetimos, el oro, la plata y las monedas no se codician
por si mismos, sino en proporcion de lo que con ellos se puede comprar.

18. Si las riquezas se evaluan siempre en dinero y no en otros
valores, es porque las monedas disfrutan, como instrumentos intermedios en
los cambios, de ciertas propiedades que las hacen mas comodas al efecto
que cualquiera otra mercancia.

La moneda no es mas que un denominador comudn de muchos valores.
Supongamos que poseemos una casa, dos caballos y un rollo de veinte y
cinco monedas de oro; seguramente que nos formariamos una idea muy confusa
del valor de estos objetos si los evaluamos en consideracion a las muchas
cosas que podriamos obtener en cambio de ellos; pero convirtiendo su valor



en una misma mercancia, convirtiéndolo al mismo denominador, es decir, a
moneda, y diciendo que una casa vale dos mil pesos, los dos caballos mil,
y las veinte y cinco monedas de oro, ciento: total, tres mil cien pesos;

nos formamos una idea la mas clara posible el valor absoluto de todos
aquellos objetos y de su valor relativo.

19. Obseérvese también que lo que constituye la riqueza es
absolutamente independiente de la naturaleza de la mercancia que sirve
para evaluarla: en otros terminos, un valor es una riqueza, no porque
puede proporcionar dinero a su adquiridor, sino todo lo que se puede
comprar con dinero. Lo que motiva que las cosas sean riquezas es la
facultad que nos dan de comprar algo con ellas, y esta facultad es lo que
se llama valor.

20. Bastan por ahora estas consideraciones; méas adelante examinaremos
a fondo la naturaleza intima de la moneda, que es una de las cuestiones
maés importantes de la Economia politica. (\VVéase el cap. 1X.)

Capitulo Il

Del valor.

1. Propiedades del valor. -1l. De la medida del valor. -111. Del valor de
las cosas en moneda y del precio corriente. -Como se regula el precio por
la oferta y el pedido. -Como se regula el precio por los gastos de
produccién. -1V. Del precio original.

8. |. Propiedades del valor.

21. Aunque algo arida, la nocion del valor debe estudiarse antes de
pasar adelante, pues es la nocion fundamental de la Economia politica.
Después de haber manifestado las propiedades del valor diremos de qué
manera, a falta de una medida absoluta de él, se llega no obstante a
determinarle con la mayor aproximacién posible.

22. Todos los valores iguales son igualmente preciosos, y se
engafaria mucho quien creyese que el valor que reside en el oro o la plata
de las minas es un valor mas precioso que el que reside en cualquier otro
objeto; uno y otro no equivalen mas que a lo que con ellos se puede
comprar. En efecto: si ocho pesos en plata o en oro valiesen méas que ocho
pesos en mercancias, ¢se hallarian por ventura compradores que quisiesen
dar ocho pesos en metal para obtener ocho pesos en mercancias? La
reflexion destruye, por consiguiente, la preocupacion de los que se
imaginan que un valor en metales es superior a otro valor, siempre que
este valor esté bien reconocido y sea facilmente cambiable, principio que
aparecera fuera de toda duda cuando lleguemos a hablar de las monedas.

23. El siguiente calculo, al paso que nos hace comprender la
importancia de los valores creados por una sola profesion,
comparativamente a la de los valores creados por las minas de América,
puede completar las ideas qua acabamos de emitir. De este modo aprecia J.
B. Say los valores creados por los zapateros en Francia. Sobre 32 millones
de hombres (en el dia son mas de 34) solo las tres cuartas partes, o sean



24 millones, usan zapatos y consumen cuatro pares al afio; este calculo da
96 millones de pares de zapatos, que con las exportaciones, las botas y
otros calzados de todas clases pueden sin temor elevarse a 100 millones.

El zapatero aumenta el valor del cuero que emplea, lo menos en 3 francos
(sobre 12 rs.), pues un jornalero necesita dos dias para hacer un par, y

el mas modesto jornalero gana por lo menos un franco 50 céntimos (sobre 6
rs.) al dia; resultado: 100 millones de pares a 3 francos, valen 300

millones de francos solamente por el trabajo de los zapateros, sin contar

los valores producidos por los curtidores, los fabricantes de telas,

cintas, etc., que han suministrado las materias primeras. Ahora bien:
sabemos por el barén de Humboldt, el autor mejor informado hasta ahora,
que las minas todas del Peru, del Brasil y de Méjico no producen arriba de
234 millones de francos (936 millones de rs., a peseta por franco); de

modo que los zapateros de Francia producen ellos solos més valores que las
minas del Perd.

24.Pero para que un valor sea una riqueza es preciso que sea un valor
reconocido, no solamente por el posesor, sino por cualquier otro
individuo. Si por adquirir una casa nadie ofrece arriba de 6,000 piezas de
a un peso, es prueba de que no vale realmente mas que 6,000 pesos, sea
cual fuere el valor que yo quiera darle. No es inutil insistir sobre unas
observaciones tan triviales; por no comprender las verdades mas sencillas
dejamos casi siempre de entendernos, dice J. B. Say.

25. Las necesidades cambian con las costumbres y los usos de las
naciones, y también con la edad y los gustos y las pasiones de los
individuos. La razén puede reprobarlas, debe contenerlas en justos
limites; pero es preciso tomarlas en cuenta en los calculos econémicos,
tan luego como los hombres se manifiestan dispuestos a hacer sacrificios
por satisfacerlas. A los ojos del moralista, una flor artificial, una
sortija, pueden pasar por objetos indtiles; pero a los ojos del economista
tienen valor desde el momento en que los hombres sacan de su posesion
bastantes goces para dar por ellos un precio cualquiera. La satisfaccion
de la vanidad, dice J. B. Say, es a veces para el hombre una necesidad tan
imperiosa como el hambre.

26. La principal propiedad del valor es ser esencialmente variable.

En efecto, la fuente del valor es la utilidad; la utilidad se deriva de

nuestras necesidades y de los medios de satisfacerlas; estos medios y
aquellas necesidades varian hasta lo infinito, de donde forzosamente se
deduce que la relacién que hemos denominado valor debe también ser
variable hasta lo infinito. El valor es sin duda una cantidad positiva,

fija, determinada; pero no lo es méas que por un momento dado, y es propio,
de su naturaleza ser perpetuamente variable, cambiar notablemente de un
lugar a otro, de una época a otra.

27. Esta variabilidad complica las cuestiones de la Economia

.....

.....

8. Il. De la medida del valor.
28. Como las cantidades no pueden medirse mas que con otra cantidad,



tomada arbitrariamente para servir de término de comparacion, es claro que
los valores no pueden medirse sino con un valor esencialmente variable, y
por consiguiente, que no existe marco, medida del valor; y en fin, que no
puede apreciarse la grandeza absoluta del valor de las cosas, sino

solamente su grandeza relativa y comparativa. Cuando decimos que una casa
vale 10,000 pesos, lo Gnico que aseguramos es que el valor de aquella casa
es igual al de una suma de 10,000 pesos; pero el valor de esta suma no es

un valor existente por si mismo, prescindiendo de toda comparacion, y no
podemos formarnos una idea de él, sino comparandole con todas las cosas
que pueden obtenerse en cambio; con el de la casa, por ejemplo.

29.Y ésta es una nueva dificultad para la Economia politica; pero no
es esta ciencia la Unica en que hay puntos que es imposible resolver;
acaso las propiedades del valor no son més fugitivas que las de la
electricidad. ¢ Tenemos, por ventura, para apreciar el calérico una medida
absoluta? No; el termdmetro no sefiala la cantidad absoluta de calor, sino
solamente relaciones o resultados de comparacion.

30. Puesto que toda riqueza es variable y relativa segun los lugares
y los tiempos, no pueden compararse dos porciones de riqueza sino cuando
ambas se hallan en el mismo lugar y en el mismo tiempo. Salvo un caso de
excepcion, 1,000 pesos de este afio valen mas 0 menos que 1,000 pesos del
afio pasado; 1,000 pesos en Madrid no son lo mismo que 1,000 pesos en Paris
0 en Londres. Cambiando de pais, el clima, las contribuciones, las
costumbres, etc., influyen sobre el valor de las cosas; es, pues, de toda
imposibilidad comparar exactamente las riquezas de dos naciones, porgue si
existen en la misma época, no pueden existir en el mismo lugar; por
consiguiente, cuando se evaluan los capitales y las rentas de Inglaterra y
de Francia, por ejemplo, en kilogramos de oro para comprarlos, se comparan
dos cosas que tienen un nombre comun y las mismas propiedades fisicas,
pero que no tienen en igual grado el mismo valor, es decir, la Gnica
calidad que las hace ser riquezas cambiables. Asi, empefiarse en comparar
las riquezas de dos épocas o de dos paises diferentes mas que de un modo
aproximativo es empefiarse en hacer una cosa imposible.

31. Varios economistas han procurado de terminar la ley general que
regula la variacion del valor en cambio. Unos han creido hallarla en la
férmula de la oferta y el pedido; otros en la de los gastos de produccion.
Mas adelante explicaremos estos dos teoremas, después de haber estudiado
la naturaleza del precio corriente, esto es, del precio de las cosas en
moneda.

32. De lo que dejamos dicho sobre la naturaleza intima del valor
resulta que la investigacion de un marco o medida fija del valor debe ser
cosa muy dificil por lo menos; y en efecto, los esfuerzos hechos hasta
ahora han demostrado la imposibilidad de llegar a un resultado
satisfactorio, pudiendo decirse, con J. B. Say, que ésta es la cuadratura
del circulo de la Economia politica. No entraremos aqui en la demostracion
completa de este aserto, demasiado larga y abstracta para hallar cabida en
estos Elementos, y nos limitaremos a asegurar sobre la fe de los maestros
de la ciencia:

33. 1.° Que no hay medida segura e inmutable del valor.

2.° Que la moneda no ofrece una medida segura, un marco del valor.

3.2 Que lo mismo puede decirse del trigo y del trabajo humano.



M. Rossi ha demostrado con singular talento estas tres
proposiciones(3), a las que también J. B. Say ha consagrado tres capitulos
excelentes(4). Nosotros no volveremos a ocuparnos mas que en la segunda
proposicion al hablar de las monedas. (Véase el cap. IX.)

8. I11. Del valor de las cosas en moneda o del precio corriente. -Como se
regula ese precio por la oferta y el pedido. -Como se regula por los
gastos de produccion.

34. Desde ahora admitimos que el dinero no puede, como tampoco ningln
otro producto, servir de marco, de medida del valor; pero que las
propiedades de que gozan los metales preciosos son causa de que en los
negocios casi siempre se convierte el valor de los productos mas 0 menos
aproximativamente en el de un nimero dado de piezas de oro o de plata, 0
bien en el de signos de cobre o de papel, que representan una determinada
cantidad de aquellas piezas(5). Esto supuesto, diremos que el valor de una
cosa en dinero es lo que se llama su precio corriente, que también puede
definirse asi: la cantidad de moneda por la cual se puede corrientemente
comprar o vender un producto.

35. En la préctica, el precio corriente oscila siempre hasta el
momento en que se ponen de acuerdo el comprador y el vendedor, por la
razon de que el primero ofrece siempre un poco menos, y el segundo pide
siempre un poco mas del precio que al fin ambos acaban por aceptar.

36. Hemos visto que no basta que una cosa sea Util para que tenga
valor, y que, si esa cosa Util esta al alcance de todo el mundo, nadie
quiere dar nada por ella. Por otra parte, se observa que si las cosas
raras son, en general, las méas buscadas, es preciso, sin embargo, que
satisfagan necesidades mas o menos razonables, mas 0 menos imperiosas,
pues de otra suerte nadie quiere lo que para nada sirve.

Siendo asi que el valor en cambio reconoce dos origenes: 1.°, la
propiedad que tienen las cosas de satisfacer nuestros deseos y nuestras
necesidades, o de ser Utiles; y 2.°, sus desproporciones con estas mismas
necesidades; y supuesto que este valor es por su naturaleza variable Y
movil, tiempo es ya de que indiquemos las leyes de estas variaciones.

Dos han discurrido los economistas: la ley de la oferta y del pedido,

y la de los gastos de produccidn.

37. El precio de las cosas se regula por la oferta y el pedido.

De que la misma suma de dinero, 20 pesos, por ejemplo, puede comprar
cantidades desiguales de dos mercancias, verbi gracia, un kilogramo de
azafran y 500 kilogramos de trigo, es decir, 500 veces mas de una que de
otra, 500 veces mas trigo que azafran, se ha sacado por consecuencia:

Que una cosa es tanto més cara cuanto se ofrece menos, y tanto mas
barata cuanto se ofrece mas.

O reciprocamente, que una cosa es tanto mas cara cuanto mas se pide,
0 tanto maés barata cuanto se pide menos.

38. O en otros términos, que el valor de una cosa esta en razon
DIRECTA del PEDIDO que de ella se hace, y en razon INVERSA de la OFERTA
que se hace de ella.

Réstanos explicar las palabras oferta y pedido. La oferta no es



solamente lo que hay en el mercado, sino también todo lo que la produccion
puede llevar a él facilmente. Hay un millén de medias almacenado; pero
dentro de pocos dias las fabricas pueden producir otro millon; ésta es la
oferta. Del mismo modo el pedido no es todo lo que puede desearse, sino
todo lo que razonablemente puede desearse y comprarse. Yo, posesor de un
mediano caudal, pido una magnifica alfombra de Persia; si la alfombra vale
algunas decenas de pesos, mi pedido es real y positivo; si vale millares

de pesos, mi pedido no figura en el mercado; soy un loco, que deseo lo que
no puedo comprar ni por sofiacion, a menos, sin embargo, de que la energia
de esa necesidad me domine totalmente, de suerte que el pedido lleve en si
la idea de la necesidad modificada segun las circunstancias.

39. En el fondo, la formula de la oferta y del pedido encierra, pues,
en si misma, dice M. Rossi, la solucion del problema; pero como esa
férmula necesita comentarios, se ha buscado otra, a saber:

40. Los gastos de produccién regulan el precio de las cosas.

Ricardo es el primero que ha discurrido que lo que representa mejor
el precio de los productos es la suma de todos los gastos que exige la
creacion de cada uno de ellos. Més adelante indicaremos cémo se calculan
estos gastos en la industria.

41. Para sacar esta conclusion, Ricardo se apoya en los siguientes
principios: que nadie produce por el mero placer de producir; que todos
los productores codician grandes ganancias, y que nadie compra sin tener
los medios de comprar, ni arriba de lo que alcanzan estos medios, de donde
resulta que cuando el precio de un género no reembolsa los gastos de
produccidn, la produccion de dicho género disminuye o cesa completamente:
principios todos de una incontestable verdad.

42. La formula de Ricardo es mas facil de comprender que la de la
oferta y el pedido, pero desgraciadamente es incompleta. En primer lugar,
tiene el inconveniente, pequefio en verdad, de no ser aplicable a las
riquezas naturales apropiadas, que tienen un valor en cambio sin haber
ocasionado gastos de produccién; ademas, supone una libertad indefinida de
retracto (es decir, de comprar 0 no comprar) en los consumidores, y una
libertad indefinida también de competencia por parte de los productores,
siendo asi que el trigo, por ejemplo, cualquiera que sea su precio, habra
de comprarse precisamente, lo mismo que otra multitud de productos cuyo
uso nos imponen las costumbres. Por lo concerniente a los productores, la
competencia puede ser indefinida en los productos fabriles; pero la
produccidn agricola esta cimentada en la propiedad, que hasta ahora es un
monopolio necesario. No hay, pues, competencia posible, en cuanto a las
subsistencias, mas que hasta ciertos limites. Las minas, los vinos, se
hallan concentrados en ciertos puntos muy circunscritos; su produccion es
limitada, lo que constituye unos verdaderos monopolios naturales. Ricardo
sefiala algunos de otro género: las obras del ingenio, un cuadro, un
escrito son también monopolios. Lo es igualmente una buena posicion: el
hortelano de las cercanias de una capital tiene un monopolio en
comparacion con el de un pueblo de provincia.

43. Pero los monopolios artificiales son todavia mas numerosos y
variados. Los privilegios de invencion, los de autor, las fincas
enclavadas en ciertos recintos reservados (en las plazas de guerra, por
ejemplo), las leyes que prohiben ciertos productos o los gravan a la



entrada y a la salida por favorecer a ciertas industrias, los impuestos
que pesan sobre tal o cual producto, son otros tantos monopolios que
influyen sobre los precios, y no estan comprendidos en la formula de
Ricardo.

44. Las teorias que acabamos de exponer son hasta ahora las que mejor
explican la marcha natural de las cosas, cuando se hallan abandonadas a si
mismas; sin embargo, es evidente que son muy vagas, y que el problema de
una férmula exacta y completa del precio corriente esta todavia por
resolver.

45. Pero en medio de los errores y de las leyes que dominan a la
sociedad, sucede con mucha frecuencia que el precio recibe otras
influencias ademas de las que resultan de los gastos de produccion y de
las necesidades de los consumidores. Entonces la causa accidental no obra
mas que mientras dura, porque la ley general va poco a poco recobrando su
imperio, cuando deja de hallarse contrariada.

46. Ocurre muchas veces que la autoridad fija el precio de ciertos
géneros. En este caso, el consumidor paga el producto a un precio abusivo;
la operacion que de esta suerte se efectia no es ya un cambio, sino una
mera traslacién en beneficio del vendedor o del comprador; es lo mismo,
dice M. Say, que si la autoridad expidiese un decreto concebido en estos
términos: «Cada vez que compréis alguna cosa daréis al mercader, o el
mercader os daré a vosotros, tal suma ademas del precio natural.» (Véase
el parrafo siguiente.)

47. En pocas palabras, asi es como puede formularse una ley de tasa o
maximum, es decir, una ley que fije los precios, pasados los cuales se
prohibe la venta. Tales leyes perjudican a la produccion, porque nadie
quiere trabajar con pérdida; perjudican también al consumo, porque no se
hallan productos que comprar, ya porque no se fabriquen, ya porque se
oculten los fabricados. Los que tienen muchas facultades se surten con
exceso, Yy los que no tienen mas que unas facultades regulares no pueden
surtirse de lo que necesitan. De aqui las escaseces, las crisis y las
catastrofes consiguientes.

48. Otras causas fortuitas, fisicas y morales pueden también influir
sobre la oferta y el pedido: tales son el temor de una buena o de una mala
cosecha, la moda, etc.; pero la accion de estas causas no dura mas que
cierto tiempo, y su influencia es tanto mas facil de prever cuanto se
tienen ideas mas exactas de las causas permanentes que establecen la
oferta y el pedido.

En suma, debemos decir con Genovesi que el valor de las cosas, 0 para
hablar de un modo todavia méas correcto, su precio «es una relacion cuyos
términos fija la naturaleza y no el capricho del hombre(6).»

8. IV. Del precio original.

49. En el analisis de la produccion importa mucho distinguir del
precio corriente el precio original, al que J. B. Say, en sus primeras
obras, da también el nombre de precio real. Adan Smith le llama precio
natural. Say no ha adoptado esta ultima palabra en el sentido de Smith,
antes bien la considera como un sinénimo del precio corriente, porque



éste, en efecto, estableciéndose por si mismo, es el mas natural, sin
dejar de ser también real.

Por precio original entiende J. B. Say la suma de los gastos de
produccion la primera vez que el producto aparece en el mundo; ahora bien,
este precio original es una escala movil, pues varia a cada instante cada
vez que se da al producto una nueva labor, labor agricola, fabril o
comercial. Sin embargo, podemos considerarle como fijo en un momento dado,
y entonces es, como ha dicho muy bien Scialoja, «el centro inmovil al
cual, en sus oscilaciones, tiende el precio de venta (o0 precio corriente);

y la oferta y el pedido pueden compararse a una fuerza centrifuga,
variable, contenida sin cesar por una fuerza centripeta, constante.»

50. Més adelante veremos que los gastos de produccién pueden bajar
sin que se perjudique el productor; por consiguiente, la baja del precio
original no le es perjudicial; por el contrario, esa baja es ventajosisima
para la sociedad, en especial cuando recae sobre todos los productos a la
vez, porque entonces equivale a un aumento de riquezas.

51. Este modo de ver permite dar la solucion de una de las cuestiones
mas controvertidas de la economia politica. Si la riqueza general es la
reunion del valor de todas las cosas, ¢por qué una nacién es tanto mas
rica cuanto mas baratas estan en ella todas esas cosas?... Porque como
nuestra riqueza consiste en una cierta cantidad de fondos productivos,
tanto es mas considerable, como dice J. B. Say, cuanto mas productos
pueden adquirir con su empleo esos fondos productivos, lo cual sucede
cuando aquellos estan al menor precio posible. Asi se explica el bienestar
mas general de cincuenta afos a esta parte, a tal punto que simples
artesanos viven en el dia con mas holgura y son mas instruidos que en otro
tiempo los principes.

Capitulo 111
Anaélisis de la produccion.
I. De lo que debemos entender por la produccion de las riquezas. -11. De
qué se componen los trabajos de la industria. -111. De los instrumentos
generales de la industria: la tierra, el trabajo, el capital. -1V. Oficios
respectivos de los tres instrumentos para producir. -V. Cémo se aprecian
los gastos de produccion y los progresos en industria. -V1. Si hay un
trabajo improductivo. -Analogia de los productos inmateriales con todos
los demas. -VII. Clasificacion de las industrias.
8. I. De lo que debemos entender por la produccién de las riquezas.

52. Producir o crear valor o crear riqueza es dar utilidad a las
cosas 0 bien aumentar la que ya tienen. No podemos sacar de la nada un
solo &tomo de materia, pero podemos crear cualidades que son causa de que
materias sin valor le adquieran y se conviertan en riquezas. En esto
consiste la produccion en economia politica; este es el milagro de la
industria humana(7); y las cosas a que se ha dado valor se llaman
productos o valores.

53. Como la industria no puede crear materia, su accion se limita a
reparar, trasportar, combinar, transformar las moléculas de que se compone



la materia. Las materias sobre las cuales se ejerce esta accion toman el
nombre de materias primeras.

Un labrador toma semillas y abonos, los pone en una especie de crisol
que Ilamamos campo, y a consecuencia de ciertas operaciones que la
experiencia le ha ensefiado, resulta que los principios contenidos en la
tierra y en los abonos, unidos a los que les presta la atmdésfera, se
convierten en cereales, yerbas, etc. Luego, con ayuda de otro instrumento
(un carnero), ese mismo labrador modifica las particulas que componen sus
yerbas, y de ellas hace lana.

Un fabricante compra la lana de aquel labrador, la lava, la carda, la
hila y hace con ella un tejido que, después de tefiido, abatanado y
dispuesto, forma nuestros vestidos.

Un comerciante hace experimentar a esa lana o a ese tejido, o bien al
afiil que debe darles color, la operacion del trasporte, que pone estos
objetos al alcance del fabricante, y proporciona asi a este Gltimo la
posibilidad de servirse de ellos.

54. Estas operaciones tienen analogias entre si. Cuando un tintorero
combina en sus cuencos agua, alumbra, afiil y otras materias primeras, ¢no
ejerce una industria analoga a la del labrador que, siguiendo los
procedimientos de su arte, combina el agua, los abonos y los jugos que le
suministran la tierra y el aire? El tintorero favorece sus combinaciones
con ayuda del calor de un hornillo, el labrador se sirve del calor del
sol; el tintorero confia su tejido a su caldera, como el labrador confia
sus semillas a su heredad.

55. Después de estas consideraciones, que resumen muchas paginas de
J. B. Say, penetremos todavia mas con M. Rossi en el fendmeno de la
produccion.

La arrogante expresion de creacion no debiera, en verdad, aplicarse
mas que a las producciones del ingenio. Hasta cierto punto Newton cred la
teoria de la atrac